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Medizinische White Paper fordern

Kaufentscheidungen

Kliniken, medizinische Versorgungszentren und Praxen Hohe Investitionen
mussen oft Uber groBe Investitionsvorhaben erfordern fundierte
entscheiden. Um geplante Ausgaben finanziell Entscheidungs-
abschatzen und rechtfertigen zu koénnen, nutzen grundlagen

klinische und medizinische Entscheider White Paper als
fundierte Grundlagen. In diesen werden die Vorteile
und Nutzen einer Produkt- oder Systemlosung konkret
und anschaulich erlautert.

Knapp zwei Drittel der Unternehmen verwenden White White Paper sind

Paper derzeit zur Vorauswahl von Produktlésungen. strategisch wichtige
Fast die Halfte dieser Unternehmen kontaktieren Vorverkaufs-
wahrend des Entscheidungsprozesses die Hersteller, um instrumente

detaillierte weiterfihrende Informationen zu erfragen.
Damit sind White Paper strategisch wichtige
Vorverkaufsinstrumente. Sie helfen Entscheidern bei
der Auswahl oder Bevorzugung von Produkten

maRgeblich.

Die SWAN - Scientific Workflow Analysis GmbH (s.w.an) Effektive Marketing-
erstellt fur lhre Produktlosungen professionelle White und Vertriebs-
Paper, die das Marketing und den Vertrieb lhres unterstiitzung

Unternehmens effektiv unterstitzen. Als unabhangiges
und nach wissenschaftlicher Methodik arbeitendes
Unternehmen analysieren und bestatigen wir die
Vorteile lhrer Produkte und erlautern diese im Detail.




SWAN - Scientific Workflow Analysis GmbH www.scientific-analysis.com

Unser Vorgehen:

Auf der Grundlage von produktspezifischen =~ Wissenschaftliche
Wirtschaftlichkeitsstudien stellen wir die Leistungs-  Darstellungvon:
fahigkeit, Effizienz, Kostenersparnisse und Wett-
bewerbsvorteile lhrer Produkte explizit heraus. Im
Mittelpunkt stehen dabei stets die fir |hre Zielgruppe
relevanten Hauptmerkmale und Funktionalitaten. Diese
werden wissenschaftlich sachlich dargestellt.

e Leistungsfahigkeit
o Effizienz

e Kostenersparnis

e Wettbewerbs-

vorteilen
Alle relevanten Ergebnisse werden ansprechend Investitionsentschei-
graphisch  aufbereitet und leicht verstandlich dungen mit geringem
prasentiert. Dadurch konnen die klinischen und Zeitaufwand

medizinischen  Entscheider die  Vorteile lhrer
Produktlésung mit geringem Zeitaufwand erfassen und
eine positive Investitionsentscheidung treffen.

lhr Nutzen:

« Hocheffektives Marketing- und
Verkaufsinstrument

« Beschleunigung und Erleichterung von
Investitionsentscheidungen

« Forderung des Kaufinteresses

« Verbesserung der Kaufprozesse SWAN - Scientific Workflow

« Stdrkung des Unternehmens- und AUEIES Eliel]
Produktimages Prager StraRe 60
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